
 

Il y a au moins onze raisons d’opter pour le géomarketing ! 
 

• Sauver temps et argent et prendre de meilleures décisions d’affaires. 

• Garder un avantage concurrentiel dans votre domaine d’activité. 

• Valoriser votre capital d’information et observer la progression de votre marché. 

• Déterminer vos zones d’affaires les plus rentables. 

• Veiller sur votre part de marché. 

• Connaître vos clients potentiels pour mieux les cibler. 

• Organiser et guider vos forces commerciales. 

• Développer des réflexes de prévisions. 

• Mieux planifier votre développement stratégique. 

• Mesurer les forces et faiblesses de vos réseaux de magasins et celles de la concurrence. 

• Augmenter l’efficacité et la rentabilité de vos actions marketing et commerciale. 
 

Imaginez prendre une décision d’affaires en toute tranquillité d’esprit !  

Une décision basée sur des faits, sur la réalité territoriale de vos activités commerciales ! 

Ne dit-on pas qu’une image vaut mille mots ! 

 

Le géomarketing est l’avenir du marketing, parce que la géographie est incontournable en affaire.  

Alors qu’attendez-vous ? Appelez-nous dès aujourd’hui pour une analyse de vos besoins et découvrez de 

nouvelles possibilités de revenus pour votre entreprise. 

 

 


